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沅江市第一职业高级中学___汽车营销__科学期教学计划 

年级：一年级      班级：2011/2012 

一、教材分析（知识体系、重点★、难点▲）： 

第一章  汽车营销环境分析 

    第一节  了解汽车营销市场环境概述⭐⭐ 

    第二节  了解汽车营销宏观环境分析 

    第三节  熟悉汽车营销微观环境分析▲ 

        

第二章  汽车产品购买分析 

  第一节  了解汽车购买行为的主要因素★ 

  第二节  学会分析个人消费用户的购买行为 

  第三节  学会分析集团组织用户购买行为★▲ 

 

第三章  汽车市场营销调研与市场预测 

  第一节  了解汽车市场营销调研 

  第二节  应用调研数据对营销市场进行预测 

  第三节  掌握汽车市场营销信息系统▲★ 

   

   

第四章   目标市场的选择与竞争策略  

  第一节  了解市场细分★ 

  第二节  了解汽车市场的选择★ 

  第三节  能准确的进行市场定位★▲ 

第四节  熟悉汽车市场竞争战略与策略 

 

第五章 汽车产品策略 

第一节  了解汽车产品与产品组合★ 

第二节  了解汽车产品生命周期与营销策略★ 

第三节  熟悉汽车新产品开发策略 

 

   

第六章  汽车配件购进业务 

  第一节  了解汽车购进的意义、原则 

  第二节  掌握汽车进货渠道与货源鉴别★ 

  第三节   熟悉汽车的订货码★▲ 

     

第七章 汽车配件仓库管理 

  第一节 了解汽车配件仓库管理的作用和任务★▲ 

  第二节  熟悉汽车配件仓库作业管理★▲ 

   

第八章  汽车配件组合 

  第一节  了解汽车配件产品策略及销售渠道★ 

第二节  掌握汽车配件促销策略▲ 

 

 

二、教育教学目标： 

1、通过教学讲授，使学生了解汽车工作

的发展与现状、汽车营销概述、汽车营

销相关知识、汽车营销环境分析、汽车

营销市场战略等 

2、让学生能熟练运用销售技巧销售汽车

产品熟悉汽车销售流程 

3、激发学生对汽车销售对热爱和强烈的

事业心 

4、培养学生良好的服务意识和经营意

识 

5、具有良好的社会公德和职业道德、

具有创新意识和创新精神 
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三、教学的具体措施： 

1.教学方法：采用启发式教学方法，培养学生分析和解决问题的能力，

利用讨论课、现场教学等方法使学生获得感性认识  

2.教学手段：采用课埻讲授、现场教学、录像、多媒体等教学手段，

使学生能较快掌握本课程的基本内容 

四、学生基本情况分析： 

两个班级总体还是不错的，班风良好，学生思维活跃，大部分学生已经养成

良好的学习习惯，但不排除少数一些自控力较差的学生，大部分学生能掌握汽车

营销丏业课本知识，记忆力强 能熟练运用已学知识。 

五、教研教改丏题： 

1、课题名称：   汽车营销策划课程                                          

2、研究内容：  市场定位和市场分析                                             

3、课题设计：   培养学生营销策划创意                                           

4、研究方法： 让学生敢于开口，提升学生语言表达能力                                        

5、具体计划与措施： 通过项目驱动+任务驱动法的教学模式，进行系统

学习，讲课埻丏业基础和实践技能能讪练紧密结合在一起，提高学生

综合能力。                           
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                学期授课进度计划表 

授课内容 

(章) 
授课(节)内容提要 

课 

时 
备注 

 

 

 

第一章  汽车营销环

境分析 

第一节 了解汽车营销市场环境分析 4 

10 

 

    第二节  了解汽车营销宏观环境分析 

  

        

2 

第三节 熟悉汽车营销微观环境分析 2 

  

单元练习 3 

 

 

 

第二章  汽车产品购

买分析 

   

第一节 了解汽车购买的主要因素 4 

14 

第二节 学会分析个人消费用户的购买行为 4 

第三节 学会分析集团组织用户购买行为 4 

  

单元练习 2 

 

 

 

第三章  汽车市场营

销调研与市场预测 

第一节 了解汽车市场营销调研 2 

10 

第二节 应用调研数据对营销市场进行预测 3 

第三节 掌握汽车市场营销信息系统 4 

  

单元练习 2 

 

 

 

 

 

 

第四章  目标市场的

选择与竞争策略 

第一节 了解市场细分 4 

21 

第二节 了解汽车市场的选择 4 

第三节 能准确的进行市场定位 4 

第四节 熟悉汽车市场竞争战略与策略 3 

  

  

  

单元练习 6 
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学期授课进度计划表 

授课内容 

(章) 
授课(节)内容提要 

课 

时 
备注 

 

 

 

 

 

 

第五章  汽车产品策

略 

第一节 了解汽车产品与产品组合 2 

10 

第二节 了解汽车产品生命周期与营销策略 4 

第三节 数学汽车新产品开发策略 4 

  

  

  

  

  

  

 

 

 

 

 

 

 

第六章  汽车配件购

进业务 

第一节 了解汽车购进的意义、原则 4 

16 

第二节 掌握汽车进货渠道与货源鉴别 4 

第三节 熟悉汽车的订货码 6 

  

  

  

  

  

  

单元练习 2 

 

 

 

 

第七章 汽车配件仓

库管理 

第一节 了解汽车配件仓库管理的作用和任

务 

4 

10 
第二节 熟悉汽车配件仓库作业管理 4 
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单元练习 2 

 

 

 

 

 

第八章  汽车配件组

合 

第一节 了解汽车配件产品策略及销售渠道 6 

15 

第二节 掌握汽车配件促销策略 4 

  

  

  

  

  

单元练习 5 

 

学期授课进度计划表 
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